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n el ano 2011, Carlos Ferrater y Alberto

= Penin me invitaron a embarcarme en esta
= aventura editorial que es Palimpsesto.
Tardamos pocas semanas en lanzar el primer
numero, “Habitar la ciudad”, en el que como punto
de partida contabamos con una entrevista a Lluis
Clotet, reciente Premio Nacional de Arquitectura,

y una magnifica contra de Lluis Nadal. Durante la
elaboracion del indice, relativamente precipitada por
nuestras propias ganas de salir publicados cuanto
antes, propuse pedirle un articulo a mi padre que,
como siempre, aceptd nuestra peticion. En un dia o
dos nos envid su impecable propuesta, un articulo
titulado “Algunas consideraciones sobre el disefio
multiparamétrico”.

Anos después, la publicacion del numero 20 de la
revista coincidié con el 20 aniversario de la Catedra
Blanca. Para conmemorar la efeméride, diez ex-
alumnos escribimos una aportacion libre sobre
nuestra aproximacion y ejercicio de la disciplina. Mi
texto, titulado “Ocasiones”, consisti® en esencia

en una oda a mi padre, que no solo me invitd sin
pretenderlo a estudiar arquitectura, sino que me
acompand muy activamente durante todos y cada
uno de los anos que compartimos el gjercicio

de la profesion. Nunca tuvo un no por respuesta
para ninguno de los incontables admiradores que
pediamos su ayuda, demostrando siempre, desde
aquella caracteristica discrecion, su inagotable
generosidad intelectual. También su valentia, su
mente privilegiada, su talante excepcionalmente
ponderado, su extraordinaria capacidad de trabajo, y
Su enorme carisma.

Hoy, 13 afos después del lanzamiento de ese
primer Palimpsesto que, como tantisimas cosas, no
habria sido posible sin la ayuda de Agusti, queremos
celebrar la huella imborrable que ha dejado en la
Escuela, en la profesion y en la ciudad. Mi padre
era alérgico al halago y siempre estuvo mucho mas
ocupado en construir el pensamiento en las aulas

y en las mesas de trabajo que en visibilizarlo a
través de su grandeza. Dejo pocos escritos sobre
su trayectoria y una sola e informal entrevista que
recuperamos parcialmente aqui, asi como extractos
de algunos escritos sobre él, que ayudan a trazar el
vacio gigantesco que supone su desaparicion.

El ejercicio de la profesion

Empeceé arquitectura sin saber lo que querria hacer.
Aquellas asignaturas que hasta entonces me habian
interesado (filosofia, literatura) no existian, pero si habia
fisica y matematicas y me centré en ellas. De hecho, el
entonces catedratico Julian Fernandez Zardel, que fue
también rector, me dio la primera matricula de honor
que habfa dado en toda su vida, y eso fue en un afio
bastante raro porque como era el curso 70-71 (afios
duros del posfranquismo), las clases acabaron a finales
de octubre, es decir, tuvimos un mes de clase o algo
de ese estilo. Fuimos directamente a los examenes
finales, y cuando me llamo (porque me llamé para
darme la nota) me dijo que curiosamente habian
corregido los examenes de electricidad, magnetismo,
estética, todo lo que se estudiaba en aquella época,
siete profesores distintos, y los siete me habian puesto
un diez, lo cual estaba muy bien.

Asi segui hasta que llegué a cuarto de carrera,
donde en Estructuras Il tuve de profesor a Carlos
Buxadé. Tras unas cuantas clases con él vi clarisimo
que yo queria ser aquello cuando fuese mayor. A
partir de entonces ya me pusieron matriculas en las
estructuras de los ultimos cursos, y cuando acabé
la carrera entré de profesor (de hecho el Ultimo afio
de estudiante estaba ya de becario), con un sueldo
miserable y una beca del ministerio, de forma que
entre ambas cosas conseguia juntar algo asi como
30.000 pesetas al mes mas o0 menos, y empecé a
hacer lo que me salia. Y lo que me salia empezaron
siendo algunos chalets en Madrid, porque mi

padre trabajaba en una empresa promotora que
desarrollaba alli sus productos, pero a la que empezd
a salir alguna estructurita, me puse con ello. En el afio
78 me asocié con Robert Brufau, al cual ya le habia
hecho algun trabajo anteriormente, y montamos un
fabuloso despacho de 3 socios y 3 empleados, o
sea, muy equilibrado. Ademas, de los 3 socios, a

2 nos gustaban las estructuras y a uno le gustaba
hacer chalets, con lo cual el de los chalets se dedico
a hacer chalets y nosotros nos dedicamos a lo que
nos interesaba. Y realmente lo hicimos -yo creo que
fue nuestro mérito profesional posterior- intentando
una aproximacion distinta a la realidad. Siempre

que alguien me presenta como calculista, que
normalmente suele ser un arquitecto, yo le respondo
diciendo que es un delineante, porque el célculo

es al disefio estructural lo que la delineacion es al
proyecto arquitectonico, mas o menos es lo mismo.
Y me meti en esto queriendo dignificar la profesion;
lo que nosotros hacemos es algo que fuera, desde
hace muchos afios, se ha llamado consultoria

de estructuras. Y nos metimos no a calcular sino

a intentar proyectar desde la estructura, y con
dignidad.

Y asi empezamos. Tuvimos un auge bastante
importante para la época de las Olimpiadas, llegamos
hasta 80 o 90 personas. Todavia éramos, o eran
mayoritariamente estudiantes (unos 5 arquitectos y
ochenta y pico estudiantes) y realmente requeria un
esfuerzo personal muy importante, pero cuando eres
joven puedes llegar muy lejos en esto. Asi que yo
creo que en aquella época sf fuimos capaces de tener
muy claro lo que queriamos ser de verdad cuando
fuésemos mas mayores como ahora. Y era eso, no
dedicarnos a calcular. Calcular hay que hacerlo pero,
ahora que no nos oye nadie, es un rollo esto de
calcular estructuras, y en cambio proyectar es mucho
mas divertido.

Y nos fuimos moviendo en esta linea, es decir, en
intentar incidir en los proyectos practicamente desde
el comienzo. Es curioso que ahora que hemos
montado oficina en Madrid, Valencia y Bilbao, cuando
intentamos vender nuestro producto vas alli al de
Madrid, digo Madrid por decir algo, y como sabes
que tu oferta siempre va a ser bastante mas cara

que la siguiente, vas a explicarle el por qué. Y dices:
“mire, es que yo se lo calculo, pero ademas le hago
esto, le ayudaré a disefiar, le resolveré los problemas
que salgan en obra y tal,” y entonces el cliente en
cuestion se te queda mirando con cara de palo y dice:
“pero este servicio es como que no tiene demanda.”
Y es verdad en parte, porque realmente cuando
empezamos a trabajar en Cataluha tampoco habia
esta demanda. Esta demanda se fue creando a base
de generar la necesidad, en la linea aquella de que no
se sabe si viene antes el 6rgano o la funcion, lo que
€s seguro es que si metes uno acabara apareciendo
el otro.



